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. Co jest twoim produktem lub ustuga (Moja Odpowiedz):

Kurs online — World Class Webinar

. Co jest twoim produktem lub ustuga (Twoja Odpowiedz):

. Kto?

Kim jest ta osoba?
Moja przyktadowa odpowiedz:

Przedsiebiorca prowadzacy matg lub srednia firme. Wiek od 30 lat. Osoba, ktéra ma zatozong rodzine. Jest
zywo zainteresowany nowinkami technologicznymi, ktére utatwiaja sprzedaz. Lubi ryzyko i innowacje, jest
nastawiony na doskonalenie tego co robi. Umyst kreatywny, ale tez krytyczny, ktérego interesuje
skutecznosc tego co robi. Czas jest dla niego najcenniejszym aktywem, bo prawdopodobnie nie posiada
go zbyt wiele.
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Jakie problemy ma ten kupujacy?

Moja przyktadowa odpowiedz:

Wyzwanie nr 1: Od dluzszego czasu uderza w niewidzialny szklany sufit sprzedazy. Nie potrafi sprzedac
wiecej, pomimo tego, ze robi wiecej.

Wyzwanie nr 2: Ma potezny problem ze znalezieniem odpowiednich handlowcéw, kt6rzy wzieli by chociaz
czes$c ciezaru na siebie i zaczeli realizowac sprzedaz.

Wyzwanie nr 3: Permanentny brak czasu dla rodziny i swoje pasje. Nie wie, ze moze opanowa¢ umiejetnosc
sprzedaz 1 do wielu co umozliwiaja mu technologie webinarowe.

. Co?

Jakie problemy rozwigzujesz tego kupujacego?
Moja przyktadowa odpowiedz:

Wptywam na jego skutecznos¢ uczac go technologii i struktur prowadzenia webinaréw sprzedazowych.
Dzieki mnie jedna godzina nie jest spotkanie z 1 - 2 osobami, ale mozliwoscig prezentowania nawet do
100, czy 1000 oséb na raz. Dzieki mnie oszczedza srednio dwie godziny kazdego dnia w skali miesiaca, co
daje mu nawet 60 godzin wolnych dodatkowo na jego pasje.

Nie musi sie juz tak bardzo martwic o ilos¢ handlowcéw jacy wchodza w sktad jego zespotu. Pokazujac jak
sie robi autowebinary, umozliwiam mu robienie prezentacji z ,automatu” nawet wtedy, gdy jest na
wakacjach.
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Dlaczego kupuje od Ciebie?

Moja przyktadowa odpowiedz:

Bo robie to od 15 lat. Robitem webinary i live, gdy wiekszos¢ biznesu w Polsce nie miata o tym pojecia.
Zrobitem ich kilkaset w ciggu kilku lat i wiekszo$¢ w dodatku sprzedazowe. Jestem w tym wyjatkowo
skuteczny. Przestatem szukac¢ pracownikéw, zaczatem poszukiwac lepszych technologii automatyzacji i to
sie sprawdzito.

. Jak?

Dziatania jakie chcesz by byly podejmowane? (Zapytanie, zakup, zamoéwienie, telefon)
Moja przyktadowa odpowiedz:
Ucze go catkowicie za darmo podstawowego schematu w jaki sposéb zrobi¢ swéj pierwszy webinar

sprzedazowy. Dostaje doktadng prosta strukture w jaki sposéb opowiadaé o swoim produkcie lub ustudze.
Zachecam go by to przetestowat, jak osiaggnie pierwsze rezultaty, wtedy bedzie gotowy na caty program.
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Dlaczego?

Dlaczego twoja oferta jest unikalna?
Moja przyktadowa odpowiedz:
Nie ma drugiego takiego programu na swiecie, ktéry by rozktadat na czynniki pierwsze jak sprzedaja

najlepsi na $wiecie. Pokazuje nie tylko jak ja to robie, ale takze od kogo sie uczytem i jak oni to robia.
Pokazuje doktadna strukture co i w jaki sposéb zrobi¢, krok po kroku az do rezultatu.

Jaka wartos¢ dostarczasz?
Moja odpowiedz:

Bezcenna. Jesli jestem w stanie nauczyc jak jedng godzine przetozy¢ na spotkanie z 1000 oséb i 10%
sprzedaz, siedzac w domu w kapciach, za komputerem, to jest to umiejetnos¢ bezcenna.

Ucze nie tylko jak sprzedawag, ale jak dawac warto$¢ na takich webinarach i live, dzieki czemu moi klienci
beda tworzyli niezwykte relacje.

To jest kompletny system. Odpalasz, wdrazasz i masz rezultaty (mniejsze lub wieksze).

Raz opanowana umiejetnosc realizowania webinaréw sprzedazowych, pozostaje Ci na zawsze.
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Dowody i gwarancje
Wskazniki wiarygodnosci, gwarancje, referencje, etc.

Moja przyktadowa odpowiedz:

Ponad 500 live sprzedazowych zrealizowanych w 15 lat. Ponad 44 min zt sprzedazy internetowej. To jest
najlepsza gwarangja, a jest nig moja praktyka.

. Gdzie?

Gdzie oni sa? (Jakich platform uzywaja? Google, blog, Fb, twitter, inne)
Moja odpowiedz:
Znajduja sie w calej Polsce. Moi klienci docelowi korzystaja gtdwnie z blogéw, bo szukaja wartosciowych

informacji. Sq takze aktywni na FB maja swoje fan page, ale jeszcze nie rozwiniete. YouTube stuzy im takze
jak miejsce zdobywania wartosciowych informacji.




