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to najpotezniejsza znana mi technika na :
Budowanie Autorytetu
Stworzenie Marki
Zbudowanie Relacji
Promocje Ustug i Produktow
Sprzedaz Wszystkiego
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ETAP 1 KOMPLETNA KONCEPCJA NA LIVE LUB W I“ih :



RODZAJE WEBINAROW I LIVE
Co to jest webinar?
Co to jest live?
Jakie s3 ich funkcje sktadowe?
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Webinar — czyli spotkanie edukacyjne na zywo

formy: wystgpienie edukacyjne, wywiad gtosowy, Q & A, budowanie

relacji, promocja i sprzedaz poprzez wartosc i content
Kim Jestem?
- - Zazwyczaj odbywa sie na specjalnej dedykowanej platformie:
Organizuje T
Edukuje -
Inspiruje

Mam efekty

clickmeeting, gotowebinar, livewebinar

®  80% czasu kamera skierowana na prezentacje, prelegent w

- pomniejszeniu
| ®  proste wymagania sprzetowe, wtasciwie wystarczy laptop, internet

i prosta kamera internetowa

rekomendowane gdy budujemy marke firmy lub sprzedajemy
poprzez brand firmowy, tam gdzie powinny by¢ widoczne

konkrety, szczegoty
Gtéwnym celem webinaru jest nauka lub transformacja, albo jedno i drugie. U podstaw webinaru lezy dzielenie sie wartoscig czyli
kontentem. Wazne sg konkrety i fakty, takze praktyczne rozwigzania. Webinary rozwigzujg problemy, lub pomagajg osiggnac¢ okreslone

cele uczestnikom. W przypadku webinardw struktura jest bardzo wazna poniewaz to prezentacja w wyswietlana jest dominujgca. a4



LIVE — czyli spotkanie na zywo

®  formy: wystapienie inspiracyjne, wywiad, sesja Q & A, budowanie

relacji, promocja i sprzedaz poprzez emocje

®  90% odbywa sie za pomoca platformy fb, youtube, platforma

plerwsze ogdinonarod

TARGI ‘ ol Tl '
¥ ROZWOJU IS : - ‘ | livestream, platforma vimeo, ecam live (MAC), be live (wywiady)

®  50-80% czasu kamera skierowana na Prelegenta

® pozafbiyoutube spore wymagania sprzetowe dotyczace realizacji

rekomendowane gdy budujemy marke osobistg lub sprzedajemy

poprzez marke osobowg, tam gdzie powinien by¢ widoczny

cztowiek

Do gtéwnych celéw live nalezy promocja i budowa relacji ze wzgledu na ciggty kontakt wzrokowy z prelegentem. Kluczowe
sg emocje i ich uzywanie do transformacji. Wazny jest przekaz emocjonalny potgczony ze story telligniem. Live wprowadza
duzo wiekszg dynamike do kontaktu z potencjalnym klientem.
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MOJA MISJA

»,MO0j3 misjg jest pomagac [komu?]......... w [czym?]...............
dzieki temu oni [bed3a co mogli, potrafili]......ccccccevevuereerennnnns

,MO0jg misjg jest pomagac [komu?]Przedsiebiorcom w
[czym?]organizowaniu webinarow

dzieki temu oni [bedg co mogli, potrafilijoeda mogli dotrzec ze
swojg ofertg do wiekszej ilosci klientow, dzieki temu ich zyski
Wzrosng.



DLA KOGO JEST TEN LIVE | WEBINAR?

Zastanow sie jakiej grupie osob Ty chciatbys pomagac.
Kim oni s3?

W czym sg poczatkujgcy? Jakie majg problemy?

Co chcg osiggnac?

Co czuj3?

Czy sam przezytes cos, co moze byc dla nich inspiracjg?
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DLA KOGO SA TWOIE LIVE | WEBINARY?

Cele:

Cel poziomu 1:
Cel poziomu 2:
Cel poziomu 3:
Cel poziomu 4:
Cel poziomu 5:

Zwiekszyc ruch na strone
Wiece) klientow

Wiece) sprzedazy

Wiece) pieniedzy

Lifestyle & zabezpieczenie rodziny

Problemy | wyzwania:

Problem pazinmu 1: Brak wiedzy, narzedzi, czasu
Problem poziomu 2: Brakklientow

Problem poziomu 3: Brak zamowies
Problem pﬁzinmu 4: Brak pieniedzy

Problem poziomu 5: Bankmuctwo

<3
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DLA KOGO SA TWOIE LIVE | WEBINARY?

Cele: i Problemy | wyzwania:
Cel poziomu 1: Problem poziomu 1:
Cel poziomu 2: Problem poziomu 2:
Cel poziomu 3: Problem poziomu 3:
Cel poziomu 4: Problem poziomu 4:
Cel poziomu 5: Problem poziomu 5:




	Slajd numer 1
	Slajd numer 2
	Slajd numer 3
	Slajd numer 4
	Slajd numer 5
	Slajd numer 6
	Slajd numer 7
	Slajd numer 8
	Slajd numer 9
	Slajd numer 10

